
O N E  M E D I A  J O I N T   

Agencia integral  de BTL/Activación en punto de venta 



 
ONE MEDIA JOINT  

Promotoría en Punto de Venta

Nos aseguramos que los productos estén

donde tienen que estar de la forma y en

el momento en que tienen que estar de

acuerdo a la estrategia comercial, de

marca, de venta y de mercadotecnia .

Demostración y Activación en Punto

de Venta

Impulsamos la venta, impulsamos la

marca,  activamos el punto de venta ,

activamos el canal (físico y virtual) 

Análisis de Mercado 

Estudiamos el mercado, la venta, al

cliente, al shopper. Analizamos y

presentamos la información necesaria

para asegurar los mejores ciclos de

mercado para cada marca y producto 



¿POR QUÉ OMJ?

Más de 10 años activos en todo México, con

presencia continua para importantes

marcas  en canales moderno, tradicional,

detallista, conveniencia, departamental , de

especialidad e informal 

EXPERTISE Enfoque en estrategia,  objetivos e insights

de mercadotecnia y ventas. Capacidad de

entender, interpretar, implementar y reportar

en términos comerciales. Entendimiento y

trabajo de la mano de la tecnología del

cliente, propia, del mercado, y de todos los

procesos de venta  

 

COMERCIALES /TECNOLÓGICOS 

En One Media Joint cada proyecto es

realizado por objetivos estrictamente

especializados de promoción comercial,

con un claro respeto a las legislaciones

vigentes

LEGALES
Promotoría/ Demostración/ BTL/ POP/

Estudios de mercado/ Branding/ B2B/ B2C.  

Capacidad y competencia para dar un

servicio vertical integrado, o para ser muy

eficientes al sumar por separado con

alguno de los servicios  

 

INTEGRADORES



COMPAÑIA COMERCIALIZADORA PRODIN
CENTRO 

EXPERTISE

MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Promotoría especializada en retail para
productos de salud y belleza 
10 años activa en 15 Estados de la
República en todas las cadenas de
autoservicio
 Introducción a mercado y mantenimiento
de más de 10 marcas como Marc Anthony,  
Shea Moisture, Bigen, entre otras
Incremento promedio anual en ventas de
un 20% en toda la cartera

 



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Demostración y promotoría en PDV de
linea de belleza facial Nivea Face 
130 demostradoras en 7 estados de la
República 
 Impulso a nuevas líneas como Agua
micelar y Nivea protect
Incremento promedio anual en ventas de
un 13 % en toda la cartera

 

BDF/NIVEA FACE 

EXPERTISE



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Demostración en diversos canales de
marcas como Peñafiel Light, Peñafiel
Adas, y Clamato 
Demostración en Retail para campañas
Peñafiel Light y Peñafiel ADAS, con 120
demostradoras a nivel nacional 
 Demostración en canal tradicional para
Clamato en diversos puntos del país. 

 

PEÑAFIEL 

EXPERTISE



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

NESTLE FITNESS 

EXPERTISE

Activación móvil 
Dance floor con photoshoot en el que el
consumidor  vivió la experiencia de
Fitness, pudo ser estrella por un
momento y llevarse una postal y muestra
del producto
Sampleo masivo de alto impacto con
replica en social media

 



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Demostración en  Retail a nivel nacional
de diversas lineas de secadoras y
planchas de cabello Revlon Hair Tools 
Eventos especiales y pasarelas 
 Demostración en Retail y otros PDV con
estilistas y uso de productos en sitio
Incremento promedio anual en ventas de
un 15% % en todas las líneas 

 

REVLON HAIR TOOLS 

EXPERTISE



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Campaña 360 para Brandy St Remy .
Promotoria y activación on/off premise,  
degustación en autoservicio y  eventos en
centros de consumo. Introdución de la
marca en mas de 50 nuevos centros de
consumo, aumento en ventas en un 120% 
Plan de activación off premise para
cognac Remy Martin con edecanes  en  La
Europea, Alianza y Palacio de Hierro.  
Aumento de ventas en un 50% 

 

LA NEGRITA, REMY MARTIN, BRANDY ST
REMY 

EXPERTISE



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Magno evento para arranque de la
aerolínea, rueda de prensa, cena de gala y
develación de avión con video mapping
Fuerte impacto a todas las partes
interesadas e importante presencia en
medios

 

TAR AEROLINEA
 

EXPERTISE



MASTERING THE ART OF SELLING PRESENTATION

Estudio de mercado para Motorola Radios
durante 5 años para conocer la
penetración de sus productos y relación  
con la competencia, tanto en sus canales
de distribuición como en consumidores
finales 

 

MOTOROLA, ESTUDIO DE MERCADO 

EXPERTISE



administracion@omj.com.mx

CONTACTO
Email

www.omj.com.mx

mailto:administracion@omj.com.mx

